
Ihre Zukunft 
in besten Händen.

Pluradent ist eines der führenden Dentalfachhandelsunternehmen in Deutschland mit über 40 Niederlassungen 
und ca. 1.000 Mitarbeitern bundesweit. Wir beliefern Zahnärzte, Zahnkliniken und Dentallabore mit Materialien, 
Einrichtungen, Zähnen und bieten ein umfangreiches Angebot an Service- und Dienstleistungen. Partnerschaftlich 
mit unseren Kunden entwickeln wir wegweisende Konzepte für nachhaltigen Erfolg. 

Wir suchen zum nächstmöglichen Termin für den Raum München Sie als

Fachberater im Außendienst (m/w) 
Kennziffer 112/11 

Unser Angebot
Wir bieten Ihnen die Möglichkeit, sich beruflich und persönlich in einem motivierten Team weiterzuentwickeln.  
Sie werden intensiv eingearbeitet. Es erwartet Sie eine attraktive Vergütung, die über leistungsbezogene  
Komponenten überdurchschnittlich gesteigert werden kann. Ein Firmenwagen steht Ihnen – auch zur privaten 
Nutzung – zur Verfügung.

Geben Sie Ihrer Zukunft neue Impulse. Bewerben  
Sie sich jetzt, vorzugsweise über unseren Button  
„Jetzt online bewerben“. Erste Informationen gibt  
Ihnen gerne Herr Sachse unter Tel. 0162 / 2 19 98 85.

Pluradent AG & Co KG
career@recruiting.pluradent.de 

www.pluradent.de

Ihre Aufgaben
•  �Vertrieb von dentalmedizinischen Produkten und 

Einrichtungen in einem definierten Vertriebsgebiet
•  �Kundenbeziehungsmanagement, d. h. Aufbau lang-

fristiger Kundenkontakte sowie nachhaltiger Ausbau 
und Pflege bestehender Kundenbeziehungen

•  �Umfassende Kundenberatung zu allen von uns 
angebotenen Produkten und Dienst-leistungen,  
inkl. EDV - auch in Zusammenarbeit mit auf einzel-
ne Themenbereiche spezialisierten Kollegen

•  �Mitwirkung bei Fach- und Hausmessen

Ihr Profil
•  �Erfolgreich abgeschlossene kaufmännische Aus-

bildung und Affinität zu betriebswirt-schaftlichem 
Denken

•  �Erste Erfahrungen und nachweisbare Erfolge im 
Vertriebsaußendienst

•  �Gute Kenntnisse in MS-Office sowie im Umgang  
mit dem Internet

•  �Hervorragendes Kommunikationstalent mit Spaß  
am Umgang mit Menschen

•  �Hohe Beratungskompetenz mit einer ausgeprägten 
Kunden- und Serviceorientierung

•  �Eigeninitiative, Motivation und Erfolgsorientierung
•  �Führerschein der Klasse B

https://www.recruiting.pluradent.de/HP_pluradent/P_shorts/Now_Candid.aspx?jo=42931
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